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1. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ   ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ  04
«Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, должностям служащих»
1.1. Место дисциплины в структуре основной образовательной программы: 

Учебная практика по ПМ 04. «Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, должностям служащих» является обязательной частью профессионального модуля основной образовательной программы в соответствии с ФГОС по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).
Особое значение дисциплина имеет при формировании и развитии ОК 1-12, 

ПК 1.1. – 3.8, ЛР 13, ЛР15, ЛР17, ЛР20
1.2. Цель и планируемые результаты освоения практики:
В рамках программы учебной обучающимися осваиваются умения и знания
	Код 
ПК, ОК, ЛР
	Умения
	Знания

	ОК 1-12, 
ПК 1.1. – 3.8
ЛР 13, ЛР15, ЛР17, ЛР20

	 - устанавливать коммерческие связи, заключать договора и контролировать их выполнение;

- управлять товарными запасами и потоками;

- обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству;

- выявлять, формировать и удовлетворять потребности;

- обеспечивать распределение через каналы сбыта и продвижение товаров на рынке с использованием маркетинговых коммуникаций;

- проводить маркетинговые исследования рынка;

- идентифицировать товары;

- оценивать качество товаров и устанавливать их градации качества;

- соблюдать
оптимальные условия и сроки хранения
и транспортировки, санитарно-эпидемиологические требования к ним.


	- услуги оптовой и розничной торговли: основные и дополнительные;

- средства удовлетворения потребностей, распределения и продвижения товаров, маркетинговые коммуникации и их характеристику;

- методы изучения рынка, анализа окружающей среды;

- конкурентную среду, виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности;

- этапы маркетинговых исследований, их результат; управление маркетингом;

- классификацию ассортимента, товароведные характеристики продовольственных и непродовольственных товаров однородных групп, оценку их качества, маркировку;

- условия и сроки транспортирования и хранения, санитарно- эпидемиологические требования к ним.

 


              2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
2.1. Объем учебной практики: 72 часов.
2.2. Тематический план и содержание учебной практики 
	Наименование  разделов
	Формы организации деятельности обучающихся
	Объем 
в часах
	Коды компетенций и личностных результатов формированию которых способствует элемент программы

	1
	2
	3
	

	1. Организация хозяйственных связей 
	- изучение спроса 
- сбор информации и ранжирование поставщиков
- составление договоров поставки, договор купли продажи 

	20
	ОК 1-12, 

ПК 1.1. – 3.8

ЛР 13, ЛР15, ЛР17, ЛР20


	2.Коммерческая работа по оптовой и розничной продаже товаров
	-выполнение работ по формированию заявок и заказу товаров 
- выполнение работ по составлению платежных документов
	28
	ОК 1-12, 

ПК 1.1. – 3.8

ЛР 13, ЛР15, ЛР17, ЛР20


	3. Транспортировка как часть торгово-посреднических операций 
	- выполнение технических работ по заполнению транспортных и товаросопроводительных документов.
- разработать программу аудита в сфере закупок товаров, работ, услуг
	24
	ОК 1-12, 

ПК 1.1. – 3.8

ЛР 13, ЛР15, ЛР17, ЛР20


	Всего:
	72
	


3. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ
3.1. Для реализации программы профессионального модуля должны быть предусмотрены следующие специальные помещения:
Кабинет 502, оснащенный оборудованием: посадочные места по количеству обучающихся; рабочее место преподавателя; комплект учебно-наглядных пособий: «Материалы для проведения практических работ по выполнению работ по одной или нескольким профессиям рабочих, должностям служащих»
Технические средства обучения: компьютер с лицензионным программным обеспечением и мультимедийный проектор.
.
3.2. Информационное обеспечение обучения

Для реализации программы библиотечный фонд образовательной организации должен иметь печатные и/или электронные образовательные и информационные ресурсы, для использования в образовательном процессе.

3.2.1 Печатные издания:
Основная литература:

-Гражданский кодекс РФ

-ФЗ «О защите прав потребителей» №2300-1 ОТ 7.02.92г.

-ФЗ «О техническом регулировании» №184-ФЗ от 27.12.2002г.

Экономика, анализ и планирование на предприятии торговли: учебник для вузов / под ред. А.Н.Соломатина. - СПб.: Питер, 2019. - 560 с.-гриф УМО

Дашков Л.П. Коммерция и технология торговли [Текст]: учебник для студ. вузов / Л.П. Дашков, В.К. Памбухчиянц. - 9-е изд., перераб. и доп. - М.: Дашков и К, 2019. - 696 с.-гриф МО РФ

3.2.2. Электронные издания (электронные ресурсы)

ЭБС «AgriLib» http://www.ebs.rgaz u.ru

ЭБС Znanium.com http://www.znaniu m.com

3.2.3.Дополнительные источники 

Каплина С.А. Организация коммерческой деятельности. Учебное пособие.- Ростов-на-Дону: Феникс, 2019.- 416с.

-Завадский М. Мастерство продажи. - СПб.: Питер, 2020. – 236с.

-Журнал «Новости торговли» 

-Журнал «Российская торговля» 

-Журнал «Современная торговля» 

-Журнал «Управление сбытом» 
4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ 
УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ
	Результаты (освоенные профессиональные

компетенции)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и

оценки

	-участвовать в установлении  контактов с деловыми

партнерами, заключать

договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.
	- грамотное составление договоров с деловыми партнерами, предъявление претензий и санкций
	экспертное наблюдение, выполнения практических работ.

	-на своём участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на

складе, размещать товарные запасы на хранение.
	- грамотное управление товарными потоками, четкая организация работы на складе
	

	-принимать товары по количеству и качеству.
	- грамотная и своевременная

приемка
товаров
по количеству и качеству
	

	-оказывать
основные
и

дополнительные
услуги
	-
качественное
оказание

торговых услуг
	


	оптовой
и
розничной

торговли.
	
	экспертное наблюдение, выполнения практических работ

	-применять в коммерческой деятельности
методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.
	- своевременное принятие грамотных решений в практических ситуациях, связанных с организацией торгово-сбытовой

деятельности
	

	-применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие

рациональное перемещение материальных потоков.
	-
качество
рекомендаций, обеспечивающих

рациональное
перемещение товарных потоков
	

	-оформлять,
проверять правильность составления, обеспечивать

хранение организационно-

распорядительных, товаросопроводительных
и       иных необходимых документов

с
использованием

автоматизированных систем
	-
грамотное
оформление организационно-

распорядительных, товаросопроводительных документов
	

	-выявлять потребности, виды спроса и соответствующие им типы маркетинга для обеспечения целей организации, формировать спрос и стимулировать сбыт товаров.
	· качество
полученной маркетинговой информации;

-качество анализа   маркетинговой информации;

· выбор
метода
сбора маркетинговой информации;

· качество обслуживания потребителя;

· грамотность
проведения холодных звонков;

· грамотность проведения презентации товара;

· грамотность проведения презентации торгового предприятия;

-грамотность разработки фирменного стиля организации.
	


	-обосновывать

целесообразность

использования и применять  маркетинговые коммуникации.
	· грамотность выбора вида маркетинговых

коммуникаций;

· грамотность
сочетания
и

применения
маркетинговых коммуникаций.
	экспертное наблюдение, выполнения практических работ

	-участвовать в проведении маркетинговых исследований рынка, разработке и реализации маркетинговых решений.
	· качество
полученной маркетинговой информации;

-качество
анализа маркетинговой информации;

· выбор
метода
сбора маркетинговой информации;
	

	-реализовывать      сбытовую

политику организации в пределах своих должностных обязанностей, оценивать конкурентоспособность товаров и конкурентные преимущества организации.
	- грамотно   и   качественно

осуществлять сбытовую политику организации в пределах своих должностных обязанностей
	

	-оценивать расшифровывать

маркировку в соответствии с  установленными требованиями.
	- грамотная оценка и расшифровка маркировки в соответствии
с
установленными требованиями
	

	-классифицировать товары, идентифицировать их  ассортиментную

принадлежность, оценивать качество, диагностировать дефекты, определять градации качества. 

-контролировать условия и сроки хранения и транспортирования товаров, обеспечивать их сохраня- емость, проверять соблюдение требований к оформлению сопроводительных документов.
	-выбор классификационных и идентификационных признаков товаров для определения их ассортиментной принадлежности, качественная оценка качества, диагностика, дефектов, определение градации качества

- своевременное принятие грамотных решений в практических ситуациях, связанных с организацией транспортировки и хранения товаров
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